


行业案例分享：国内某出口全球女装网站

项目背景及难点1

项目背景

拥有自建网站的国内企业，致力于
将服饰推向全球年轻的女性；
以Google Analytics衡量销售额

客户困境

• 遇到流量瓶颈，用户增长缓慢
• GA追踪数据，FB广告ROI堪忧

营销目标

• 吸引高质量海外用户下单，达成预期
ROI



营销目标及解决方案2
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• 将老用户进行细分，投放专属

再营销广告，刺激流失老用户

再次下单，增加忠实用户数

• 每月创建至少两次大型活动

（国外传统节日、自建站促

销活动）

• 全球用户按区分类，实现全覆

盖

• 监控CPC

• FB后台实行与GA追踪一对

一的广告，精准优化GA数

据

跨平台

优化

扩大受

众

再营销

广告

假日促

销活动



营销效果3

投放一个月后，销售额增长20%，ROI有近200%的提升。
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